
⾔葉で⼈の⾏動を変える

⾏動誘発⾔語
〜３選〜

コピーライティング、カウンセリング、コーチング⾔葉を使う全ての仕事に通ずる



⾏動誘発⾔語とは

⼈が何かの⾏動をするとき、すぐに⾏動できるときと
なかなかできない時がある。⾏動に影響を与えているのが
⾔葉、キーワードである。相⼿の思考や⾏動パターンに合わ
せて、⾏動を誘発しやすい⾔葉を使って誘導していくこと。

これを⾏動誘発⾔語という。



例）参加するセミナーを吟味している

あなたは今、ちょっと⾼額。でも興味があるセミナーに
参加しようか迷っています。こんな時、どちらの⽂章で

いきたい気持ちが強くなりますか？

直感で選んでみてください。

周囲に⼈がいるなら、⾃分以外の意⾒も聞いてみて下さい



①セミナーを受講し、⾃⼰研鑽をすることで
あなたの患者様にたくさんの笑顔を。
あなた⾃⾝に患者様を救えるんだという

⾃信をもたらすでしょう。
今すぐ、この学び場に⾶び込んで1⼈でも多くの

笑顔を作るために学んでいきましょう。



②あなたはすでにセミナーに参加すること、
勉強を続ける⼤切さを理解していると思います。

もしこの機会を逃したら
後悔する⽇が来るかもしれません。

もう⼀度セミナーに参加するメリット、患者様の
ことをじっくりと考えて

参加するかどうか検討してみてください。



①と②どちらが
惹かれましたか？

選んでから次に進んで下さい！

































これらを上⼿く組み合わせながら
広告⽂やHPの⽂章

SNSの投稿などに応⽤を
してみて下さいね！


